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Features sind, vereinfacht ausgedrickt,
die Eigenschaften und Vorteile eines
Produktes. Wenn eine Digitalkamera
beispielsweise Fotos mit bis zu 10
Megapixel produziert oder der Her-
steller einer Software einen kosten-
losen Online-Support anbietet, dann
sind dies Features.

Beschreibungen von Features sind
haufig sehr sachlich und nichtern.
Sie stellen die Vorteile des Produktes
in den Mittelpunkt. Sie kommuni-
zieren aber nicht, wie sie dem

Sehr anschaulich wird der Unter-
schied zwischen Features und Nutzen
am Beispiel von Gummistiefeln.
Stellen Sie sich vor, Sie versprechen
einem Kind Schuhe, die wasserdicht
sind. Und dann stellen Sie sich vor,
Sie versprechen einem Kind Stiefel,
mit denen man im Regen herum-
laufen und in Pfltzen springen kann,
ohne nasse FiBe zu bekommen!

Leicht zu verwechseln
Manchmal sind Nutzen und Features

Nutzen ist es, der das Problem
des Kunden I16st und das Produkt
verkauft.

,Die Menschen wollen keinen
Viertel-Zoll-Bohrer kaufen. Sie

wollen ein Viertel-Zoll-Loch. *

Dieser Satz von Theodore Levitt,
ehemaliger Harvard-Professor fur
Marketing und Herausgeber des
Harvard Business Review, bringt es
auf den Punkt. Denken Sie an dieses
kleine Beispiel, wenn Sie etwas
verkaufen wollen.

www.Qfaktor.com
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Den Nutzen in den
Vordergrund stellen

Liebe Leserin, lieber Leser.

Fragen Sie sich nicht oft selbst beim
Kauf eines Produktes, welches die
Vorteile eben jenes Produktes sind.
Es sind nicht die Features, sondern
die Ergebnisse, die diese erzielen.
Allein ein qualitativ hochwertiges
Werkzeug an sich hat flr den
Anwender noch keinen Vorteil beim
Kauf. Erst der Einsatz eines perfekten
Werkzeugs verhilft dem Kunden zu
dem, was er fur seine Wertschopfung
bendtigt: Kiirzere Fertigungs-
zeiten, geringere Ausschuss-
quoten, ein perfekt verarbeitetes
Endprodukt - in Folge zufriedene
Endkunden, die gerne wiederkommen.

Dies ist der Anspruch des Handlers,
wenn er Produkte von BESSEY,
KNIPEX, PARAT, STABILA und
WERA seinen Kunden anbietet. Und
wir als Hersteller sind jeden Tag aufs
Neue bestrebt und motiviert, den
Nutzen unserer Produkte zu erhdhen:
Durch Innovationen, durch Quali-
tatsverbesserungen, durch den
Service, welchen wir lhnen rund
um unsere Produkte bieten.

Bei BESSEY engagieren sich daflr
beispielsweise Mitarbeiter aus dem
Bereich Produktmanagement und
Entwicklung. Diese sind permanent
beim Endanwender prasent, um
genau deren Erfordernisse abzufragen
und Probleme beim Verarbeiten zu
erkennen. Die so gewonnenen

Erkenntnisse sollen spater den
Nutzen des Werkzeuges darstellen.
So wird vermieden, ,Features”
anzubieten, welche dem Anwender
keinen Nutzen bieten, sondern es
entstehen neue und innovative Werk-
zeuge — wahre Problemldser!

Der permanente Kontakt zu den
Menschen, welche unsere Produkte
tatsachlich verwenden, garantiert uns
Herstellern von Qualitatsprodukten
stets, nicht nur Features, sondern
realen Nutzen zu generieren.

Vertrauen Sie daher den Produkten
von WERA, STABILA, PARAT,
KNIPEX und BESSEY - und ver-
kaufen Sie Ihrem Kunden Nutzen,
keine Features.

Viel Freude beim Lesen dieser
Ausgabe.

. Carsten Spang,
Mitglied der

B Geschéftsleitung
der BESSEY TOOL
GmbH & Co. KG
im Namen der
Unternehmen
BESSEY, KNIPEX,
PARAT, STABILA
und WERA.

www.Qfaktor.com
Gewinnspiel Gewinner

Unter allen Einsendungen der letzten
Qfaktor-Ausgabe Frihjahr 2014 haben
wir 3 x Werkzeug-Pakete im Gesamt-
wert von rund 1.300 Euro verlost.

Wir winschen allen Gewinnern viel
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Freude mit ihrem Gewinn. Sie

maochten ebenfalls zu den gluck-
lichen Gewinnern gehéren? Dann
nutzen Sie Ihre Chance und nehmen
Sie online teil - www.Qfaktor.com
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Kommt lhnen das hier

beschriebene Gefiihl bekannt vor?

Sie kaufen ein hochwertiges
Produkt und freuen sich Gber

das Auspacken, weil die Verpa-
ckung selbst schon ein Erlebnis ist
und einem das Gefluhl gibt, etwas
wirklich Tolles gekauft zu haben.
Oder: Sie heben die Verpackung auf,
weil sie so hochwertig ist, dass Sie
sich freuen, diese Verpackung einem
Zweitnutzen zuzuflUhren oder sie
sogar im Wohnzimmerregal auf-
heben.

Hatten Sie gedacht, dass das tolle
Geflhl einer qualitativ hochwertigen
Verpackung in echtem Marken-
Design und ein schénes Auspacker-
lebnis auch bei Handwerkzeug
moglich ist? Es ist mdglich und die
Reaktionen auf diese neue Art der
WERA Werkzeugverpackung waren
unglaublich positiv.

Inzwischen hat WERA sogar den
renommierten Designpreis Red Dot
Award fiir Verpackungen erhalten.
Designpreise fur Werkzeuge sind ja

bei einem Markenher-
steller gern gesehen, aber
dass WERA nun auch einen Preis fur
Verpackungen erhélt, ist wirklich neu
und zeigt, dass der Weg richtig ist.

Der besondere Clou flir prasen-
tierende Handler: Ein versenkbarer
Hanger, den der Handler leicht
herausschieben kann, um die Ware
an der Verkaufswand zu platzieren.
Nach dem Kauf schiebt der Anwen-
der den Hanger einfach wieder
zurlck und schon ist aus einer Ver-
kaufsverpackung fast schon ein
Design-Schausttck fur's Wohn-
zimmer geworden.

Mehr Platz bei gleicher Flache

Wer Produktinnovationen oder
andere Aktionen im Fachgeschift
verkaufsférdernd positionieren
mochte, muss sich etwas ein-
fallen lassen.

Das hat KNIPEX getan. Mit der
neuen Produktschiebewand von
KNIPEX wird der begrenzte Platz an
den Verkaufswanden attraktiver und
effektiver nutzbar. Das praktische
Schiebeelement bietet eine Moglich-
keit zur optisch ansprechenden
Sortimentserweiterung. Das stabile
Schiebeelement ist aus einem ver-
schweiBten Rahmen gefertigt und
kann ohne groBen Montageaufwand
einfach an 1.000 mm breite KNIPEX-
Lochplattenwande angebaut wer-
den. So entsteht die Moglichkeit
Neuheiten oder andere Produkte fur

Alle POS-
Angebote
von KNIPEX
im Uberblick

Entscheider

Die Zeitung fur

Aktionen prominent hervorzuheben,
ohne andere Produkte aus der Wand
nehmen zu mussen.

Um den Handel am Point of Sale
noch besser zu unterstitzen hat
KNIPEX das gesamte POS-Sorti-
ment in einer Broschire zusammen-
gestellt. Anhand der anschaulichen
Fotos, Beschreibungen und Abmes-
sungen kénnen Fachhandler sich
schnell und einfach einen Uberblick
Uber die verkaufsunterstitzenden
Angebote verschaffen.

Die Produkt-
schiebewand
(Art.Nr:
001930V01)
Sortiments-
erweiterung
ohne zusétz-
lichen Platz-
bedarf.




Von Neugier uber Begeisterung zum Verkauf:

Der neue STABILA Bodenlinien-Laser FLS 90

Uber 200.000 Fliesenleger in
Deutschland wollen einfach,
genau und schnell Bodenfliesen
legen. Die L6sung: der Boden-
linien-Laser FLS 90.

So erhoht der Fliesenleger

seine Produktivitat:

B Rechtwinkligkeit von Wanden
exakt Uberprufen

B Schnelles AnreiBen von Layouts

B Direktes Arbeiten auf der 15 m
langen Laserlinie ist genauer
und spart Zeit

B Fliesen kdnnen exakt ausgerichtet
werden

B Schlagschnur-Linien werden Uber-
klebt oder verwischen im Vorfeld —
Laserlinien bleiben immer sichtbar

Microsite und
Héndlerverzeichnis

Bodenlinien-Laser FLS go:
Exakter 90°-Winkel am Boden.

Banner-Werbung

Um Uber 200.000 Fliesenleger in
Deutschland direkt anzusprechen,
bietet STABILA lhnen folgendes
Erfolgsrezept fiir lhren Umsatz:

1) Abverkaufstarkes Bodendisplay
inklusive unserer Produkt-
broschre zur optimierten Prasen-
tation in lhrem Verkaufsraum.

2) Alle Informationen zum Produkt
kénnen Uber einen QR-Code am
Produkt und Display direkt abge-
rufen werden. Dieser fUhrt zur
informativen Microsite mit Handler-
verzeichnis. Stellen Sie den
direkten Draht zum Kunden her —
lassen Sie sich einfach eintragen
und machen Sie in Ihrer Region
mehr Umsatz.

Produktfilm

Zugang zur Microsite mit Handler- o Tt
nachweis - dank QR-Code. e T

3) Der Produktfilm visualisiert die
wichtigsten Vorteile des Produktes
und sagt einfach mehr als 1.000
Worte.

4) Mit der Internet-Werbekampagne
werden fur Sie monatlich 30.000
Fliesenleger angesprochen — Uber
Banner-Werbungen mit direktem
Link zur Microsite und dem Hand-
lerverzeichnis.

5) Die Beilagen-Werbekampagne
in ausgewahlten Fachzeitschriften
erreicht Uber 57.000 Fliesenleger-
Fachbetriebe in Deutschland.
Diese enthalt dank QR-Code
natdrlich auch den Zugang zur
Microsite und somit auch zum
Handlerverzeichnis.

Beilage (links)
Informatives
Prospektmaterial
(rechts)

FLS 90 Bodendisplay - zur
optimierten Prasentation in
lhrem Verkaufsraum

FLS 90 Bodendisplay — ergdnzt durch das
informative Prospekt und einen QR-Code,
der zur Microsite fuhrt. Standfldche:

600 x 600 mm. Hohe: 1.600 mm.

PARAT stellt seine Helden ins
Rampenlicht

So bekommt jedes Produkt durch
produkteigene Websites seine ganz
individuelle Buhne.

Die Fokussierung auf Produktdetails
und USPs in Verbindung mit An-
wendervideos und 360 Grad Auf-
nahmen, prasentieren die PARAT-
Produkte bis ins kleinste Detalil.

So visualisieren die Produktsites die
prézise Verarbeitung, schaffen maxi-
males Produkterlebnis und scharfen
das Produktverstandnis.

Neben den Mikrosites bieten auch
die neuen PARAT Websites
werkzeugkoffer.parat.de und
lighting.parat.de

Mehrwert fir Handler, Endanwender
und Presse. Denn detaillierte Pro-
duktinformationen, aktuelle News auf
einen Blick, Produktfinder, E-Mail-
Newsletter, Handlersuche und viele
weitere Features stehen ganz im
Zeichen der neuen PARAT-Service
Kultur.

Zudem wird durch verstarkten Ein-
satz von Social-Media-Aktivitaten
sowie einer verstarkten Visualisierung

durch Bildergalerien, 360 Grad Auf-
nahmen und Anwendervideos die
Kundenbindung forciert und dadurch
die Marke PARAT gestérkt.

Evolution.parat.de

Paracurv.parat.de

Die Zeitung fur
Entscheider

Das Produkthighlight PARACurv im Rampenlicht.

Maximales Produkterleben
auch im Web:

B Anwendervideos flr
detailliertes Produkt-
verstandnis

B 360 Grad Drehung
der Produkte

B Produktvorteile
auf einen Blick

B Direkter Link auf
die Handlersuche

Seite 3



Deine Alten kannste wegpacken!

Unter diesem Motto bietet
PARAT verkaufsstarke Marken-
produkte in einer limitierten
Herbstaktion an!

Mit exklusiven Aktionspaketen lautet
PARAT das Jahresendgeschaft ein.

Anders als in den letzten Jahren
bietet PARAT zum Jahresende gleich
mehrere Aktionspakete an. Der
Premium-Hersteller von Werkzeug-
koffern mdchte so den Handel in die
Lage versetzen, unterschiedliche
Kundengruppen mit zielgenauen
Angeboten anzusprechen.

Neben dem bereits bekannten
.Flotten Dreier” — drei limitierte
Koffermodelle mit sehr guten Aus-
stattungsmerkmalen zu einem gun-
stigen Preis — bietet PARAT dieses
Mal auch den Topseller CLASSIC
an. So kénnen sich Handwerker, flr
die der Koffer preislich bisher nicht in
Frage kam, von der PARAT-Qualitat
Uberzeugen. Neben weiteren Koffer-
angeboten gibt es auBerdem noch
die Limited Industry Edition, die zum
attraktiven Paketpreis die PARAT

Hochleistungslampe X1 zusammen
mit der patentierten Lampenhalter-
Innovation PARASNAP anbietet.

Aktionsprospekte sind als PDF auf
der PARAT-Website einsehbar und
werden zusatzlich in einer Mailing
Aktion zum 01.09.2014 an unsere
Handelspartner versandt! Prospekte
kénnen auch direkt bei PARAT an-
gefordert werden.

Die Aktionen beginnen am
01.09.2014 und enden zum
31.01.2015 - Da heiBt es schnell
zugreifen und sich flrs Jahresend-
geschéft rusten!

Noch Fragen?

Unser Vertriebsinnendienst
informiert Sie gerne dartber
hinaus Uber unsere verkaufs-
starken Herbstaktionen.
Schreiben Sie uns eine E-Malil
an info-de@parat.eu oder
rufen Sie uns direkt an;
08583/29-400

Ein Scan des QR-Codes
fuhrt Sie direkt zu unserem
Aktionsprospekt!

Kennen Sie schon die Wasserwaage Type R 300

N s i

C

Die absolut bau-
stellengerechte
Wasserwaage
Type R 300 ist
lieferbar in 7
Léngen (61 cm,
81 cm, 100 cm,
122 cm, 183 cm,
200 cm, 244 cm).

Seite 4

Revolutionares Design fiir
Handwerker mit besonderen
Anspriichen.

Mit den Wasserwaagen Type R 300
hat STABILA ein Werkzeug entwickelt,
das die Winsche von Handwerkern
auf der ganzen Welt erfillt:

Extrem belastbar

Das robuste und verwindungssteife
Flnfkammer-R-Profil wurde fur har-
teste Baustelleneinsatze entwickelt.
Extrem standfest

Die extrabreite Messflache (4 cm)
verhindert ein Umkippen der Wasser-
waage wahrend des Messvorgangs.
Selbst bei Erschitterungen

fallt die Type R 300 nicht um.

Exakt anreien

Mit den drei fUhrungssicheren
AnreiBkanten Uber die volle Lange
der Wasserwaage.

Extrem griffig

Handlauf mit Fingerrille Gber die volle
Lange sorgt fUr eine optimale Hand-
habung der Wasserwaage beim
Messen und Transport.
Hochprazise

Die Type R 300 hat zwei Messflachen
und eine geprufte Messgenauigkeit
von 0,029° = 0,5 mm/m in Normal-
und Umschlag-Position.
Multifunkions-Endkappen

B StoBdampfend: der Zweikom-
ponenten-Materialmix sorgt beim
Aufprall fUr eine wirkungsvolle
Energieabsorption.

B Patentierte Rutsch-Stopper: fester
Sitz auch beim Anlegen mit nur einer
Hand, bequemes Anzeichnen, mehr
Sicherheit.

B Abnehmbar: anzeichnen bis in die
Ecken, anlegen an schmalen Kanten.

Leichte Reinigung
Die pulverbeschichtete Oberflache
ist schmutzabweisend.

Die absolut baustellengerechte
Wasserwaage Type R 300 ist liefer-
bar in 7 Langen. Um diese einzig-
artigen Vorteile der Type R 300 auch
im Verkaufsraum in Szene zu setzen,
bietet STABILA Ihnen ein hoch-
wertiges Kartondisplay. Dieses kann
individuell mit 9 Wasserwaagen
bestiickt werden. Uber den auf allen
Produktverpackungen und dem
Display abgebildeten QR-Code kann
man jederzeit via mobilem Endgerét,
wie Smartphone oder Tablet, die
Microsite mit weiteren detaillierten
Informationen zum Produkt aufrufen.

www.stabila.de/R-Type

Entscheider

Die Zeitung fur



Neue Spannwerkzeuge im Alltagstest

Mit der neuen Produktlinie TW28 bringt BESSEY seine Erfahrung im
Sektor Spannwerkzeuge auf den Tisch. Doch wie bewdhren sich die
neuen Spannelemente fiir SchweiBtische im Arbeitsalltag? Das
berichtet Simon Laux, Schlossermeister (30), dem wir bei der Arbeit
in seiner Werkstatt iiber die Schulter sahen.

Laux Fordertechnik mit Firmenhauptsitz Lauffen am Neckar ist spezialisiert
auf Férdertechnikkomponenten sowie Handhabungstechnik und bietet da-
rUber hinaus Spezialanfertigungen der eigenen Schlosserei. SchweiBarbeiten
gehdren im Betrieb zu den Routinearbeiten. Das Unternehmen beliefert vor
allem Kunden aus der Automotivebranche, darunter BMW und Audi. Hier
sind es primar Forderanlagen, die errichtet werden, von der Planung bis zur
Konstruktion und Endmontage. In der Werkstatt wird vor allem am Schweil3-
tisch gearbeitet. ,Bei unserer Arbeit zéhlt exaktes, rasches Arbeiten und dafir
brauchen wir geeignetes Werzeug*, berichtet Simon Laux.

Erfahrung auf den Tisch gebracht

»Bei der Einfihrung des Produktprogramms TWZ28 konzentrierten wir uns auf
das Wesentliche. Wir decken damit ein weites Spektrum von Anwendungen
ab und ermdglichen positionsgenaues, individuelles Spannen mit einer maxi-
malen Spannhéhe von bis zu 300 mm*, erklart Karl-Heinz Thomale, Anwen-
dungstechniker bei BESSEY. So umfasst das neue Sortiment Spannelemente
mit fixer und variabler Ausladung (TW28 und TWV28), ein Spannelement mit
Spezialdruckplatte fir besonders hohe Spannkrafte (TWM28), eine Greifarm-
zwinge (TW28GRS), zwei Vario Tisch-Spannaufsatze (TW28VAD und
TWVAD) sowie ausgekllgeltes Zubehor. ,Wir entschieden uns auch bei der
Entwicklung der Spannelemente fir die bei Schweiltischen gédngige 28er
Lochung, da bei diesem Lochdurchmesser leistungsstérkeres Werkzeug zum
Einsatz kommt*“, erganzt Thomale.

Das Ausnahmetalent

Das Klare Lieblingswerkzeug von Simon Laux: das Spannelement mit Greif-
arm TW28GRS. Das Besondere und exklusiv bei BESSEY: Die Spindel liegt
hinter der Schiene. Damit ist der freie Zugang zum Arbeitsbereich gewahr-
leistet. ,Mit diesem Werkzeug kann ich punktgenau spannen, auch an unzu-
génglichen Stellen, wie in einen U-Stahl hinein®, erklart Laux und flhrt es uns
gleich vor. Relevant ist das etwa in der Automotivebranche beim Chassisbau,
Uberall da, wo in schmalen Offnungen oder bei kurzen Uberstianden gespannt
werden muss. Ein weiterer Vorteil der hinten liegenden Spindel: Es kommen
keine SchweiBperlen auf das Gewinde. ,Fir mich ist die TW28GRS eine
echte Universallbsung. Gerade bei schwierigen Geometrien ist sie unersetz-
bar und bietet die einzige Ldsung, etwas wirklich sicher und kraftvoll zu
spannen®, berichtet Laux.

Das Standardprogramm
Kennzeichnend fUr die Spannelemente mit fixer und variabler Ausladung der
Linie TW28 sind das vergutete Profil und der Gleitblgel fir federndes und

elastisches Spannen. ,Die Spannelemente mit fixer Ausladung nehme ich,
wenn ich parallel oder rechtwinklig spannen muss*, erklart Laux. ,Automa-
tisch stimmt die Ausrichtung, millimetergenau. Ideal ist das fur Flacheisen
oder gerade Rohre. Die Werkzeuge mit variabler Ausladung verwende ich
dort, wo das Werkstick nicht auf dem Lochraster liegt, das heiBt, wenn
andere Absténde bendtigt werden als durch das Lochraster vorgegeben.
Beide Ausflhrungen bietet BESSEY in drei Griffvarianten an. Der Kunststoff-
griff ist ideal fUr sensibel zu dosierende Spannarbeiten und der Knebelgriff,
wenn maximaler Spannkraftaufbau gefordert wird. FUr schnellen Kraftaufbau
ist die Hebelgriffvariante bestens geeignet, denn in nur einer einzigen
Bewegung ist das Spannelement fixiert. Wichtig ist das fur schnelles
Arbeiten, wenn viele Haltepunkte notwendig sind — etwa zum Bearbeiten
langer Werkstlcke. Laux kennt die Problematik aus der alltaglichen Praxis.
LZeit ist ein wichtiger Faktor, denn die Zeitkontingente sind knapp bemessen”,
berichtet er.

Das Kraftpaket

Das starkste Spannelement im Sortiment fUr Schweiftische ist die TWMZ28.
Sie verflgt Uber eine hitzebestandige, bis 35° schwenkbare Spezialdruck-
platte mit Sinterstahleinlage. ,Hier merkt man die Qualitat in Ausfdhrung und
Material”, bestatigt Simon Laux. ,Die Druckplatte ist durch einen Kugelkopf
beweglich. Dank ihrer Sinterstahleinlage frisst sich der Kugelkopf selbst

bei hohen Spannkréften nicht ein. Bei der TWMZ28 kann ich mich darauf
verlassen, dass das Spannelement auch bei sténdigem Gebrauch immer
einwandfrei funktioniert.

Der Geldnderspezialist

Die beiden Vario Tisch-Spannaufsatze verfugen Uber zwei bewegliche Druck-
platten und sind damit besonders hilfreich beim Fixieren runder Werkstlcke
wie zum Beispiel einem Handlauf. ,Bei der Ausfihrung mit Bolzen lasst sich
das Werkstlck ganz einfach auf dem SchweiBtisch ausrichten und fixieren.
Die Variante ohne Bolzen eignet sich zum variablen Verschieben auf dem
Tisch. Ich benutze das etwa beim SchweilBen von Rahmen*, berichtet Laux.
Mit der Verlangerung TW28X sind die Vario Tisch-Spannaufsatze héhen-
verstellbar. ,/deal fir das Schweilen von Spezialteilen wie gewunden
geformte Gelédnder®, bestatigt Simon Laux. ,,Den Spannaufsatz benutzt man
eher selten”, so seine Einschatzung. ,Aber wenn man ihn braucht, ist man
froh, dass man ihn hat.“

Das durchdachte Zubeh6r

Zum Einsatz von STC Schnellspannern mit waagerechter Grundplatte gibt
es den Adapter TW28A-STC. Die Ubrigen Maschinentischspanner aus dem
BESSEY-Sortiment kénnen dank des speziell entwickelten Einhangers
TW28HO ebenfalls auf SchweiBtischen verwendet werden. Der Einhanger
wird daflr einfach in die Bohrung am FuB eingeschraubt und der Maschinen-
tischspanner passt dann in die Lochung des Schweiftisches.

Die Zeitung fur Seite 5
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ERA Innovationsdisplay

WERA Anwender sind immer
wieder von den neuen Problem-
I6sern begeistert, die WERA
Jahr fir Jahr entwickelt.

Um es dem Anwender zukuUnftig
noch einfacher zu machen, die Inno-
vationen unter all den altbewahrten
Werkzeugen zu entdecken UND um
es dem prasentierenden Handler
einfacher zu machen, seinen Kunden
die Innovationen zu prasentieren,
wird Wera ein Innovationspaket
anbieten, welches Ware, aber auch
ein Display enthalt. Dieses Display
ermaoglicht Prasentation und Inter-
aktion in hochmoderner Form auf
nur 60 x 60 cm Grundflache.

Im Mittelpunkt steht die Waren-
prasentation. Diese Prasentation
kann immer wieder aktualisiert
werden, wenn eine Produktneuheit
eingefuhrt wird. Die Erstausstattung
2014 steht daher ganz im Zeichen
des neuen Zyklop Metal.

Zur Erinnerung: Der Zyklop Metal
ist eine extrem schlanke Voll-
metall-Knarre mit sehr langem

Hebel und kommt insbesondere

in engen Arbeitssituationen zum
Einsatz. Es gibt 2 Ausfihrungen zum
Richtungswechsel: Mit Durchsteck-

Jetzt zugreifen: Attraktives
STABILA Aktionspaket

STABILA Mess-Center zum

125. Firmenjubildum

FUr die umsatzstérkste Zeit des
Jahres bietet STABILA lhnen drei
abverkaufs- und renditestarke, inno-
vative Markenprodukte in einem
attraktiven Bodendisplay in einer
limitierten Auflage zu einmaligen
Jubildumspreisen an. Das Angebot
ist gultig, solange der Vorrat reicht.

B | aser-Entfernungsmesser LD 320:
beherrscht alle Basis-Messfunk-
tionen (VPE: 4 Stick)

B Kreuzlinien-Lot-Laser LAX 300:
flr Arbeiten direkt auf dem Laser-
strahl (VPE: 4 Stlck)

B Elektronische Wasserwaage
Type 196-2 electronic IP 65,

61 cm: wasser- und staubdicht
gemasB IP 65 (VPE: 4 Stlck)

Fragen Sie ...

... den flir Sie zustandigen
AuBendienstmitarbeiter nach
diesen verkaufsstarken
Jubilaums-Aktionen oder rufen
Sie uns direkt an: 06346 309-0
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vierkant und mit Umschalthebel.

Die Zyklop Metal Satze befinden sich
in neuartigen textilen Boxen, die
im Vergleich mit herkbmmlichen

Innovationsdisplay auf nur 60 x 60 cm
Grundfidche inkl. der Erstausstattung 2014 —
dem neuen Zyklop Metal.

Knarrenkdsten durch Kompaktheit,
geringes Gewicht, Robustheit
und Oberflachenschutz bestechen.

Der Clou des Displays ist die
Ausprobiermdéglichkeit von
WERA Werkzeugen. Hier hat der
Anwender nun die Méglichkeit, sich
von den Werkzeug-Vorteilen selbst
zu Uberzeugen.

Dies sei zur naheren Erklarung
mit Hilfe der Anwendungsvorteile
der neuen Zyklop Metal Knarre
dargestellt: Die Schlankheit und
der Feinzahneffekt fUhren zu sehr
niedrigen Ruckschwenkwinkeln. In
der Probierstation ist daher eine
enge Arbeitssituation simuliert, so
dass der Anwender das Arbeiten
mit dem Zyklop Metal testen kann.
Das einfache Richtungswechseln
und die sichere Nussfixierung
kdnnen mit Hilfe der Musterknarre
ebenfalls ausprobiert werden.

Erhaltlich ist es ab Ende 2014.
Der WERA AuBendienst kommt
auf Sie zu, um Sie fUr das Inno-
vationspaket zu begeistern.

Aller guten Dinge sind drel!

Seit 1. September lauft die dritte
und zugleich auch letzte Jubi-
laumsaktion. Zum 125-jahrigen
Jubildum bietet BESSEY lhnen
noch einmal fiir 125 Tage attrak-
tive Produkte mit 12,5 %
Jubildumsrabatt:

B KliKlamp-Set Jubilaumsedition
fur federleichtes und béaren-
starkes Spannen - zwei High-
tech-Hebelzwingen als ,Black
Edition” in attraktiver Verkaufs-
verpackung

B Ganzstahl-Schraubzwingen
GZ mit 2-Komponenten-Kunst-
stoffgriff oder Holzgriff — jeweils
in 4 gangigen GréBen zum federn-
den, elastischen und kraftvollen
Spannen

W Variable Senkrecht-, Waag-
recht- und Schubstangen-
spanner STC — mit automati-
scher Anpassung der Spannweite
bei nahezu gleichbleibender
Spannkraft

B Ideal-Schere D29ASS-2 fiir
Durchlauf- und Figuren-
schnitte — mit optimiertem
Hebelverhaltnis fur 25 % weniger
Kraftaufwand

Die Zeitung fur
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Alle Details zu den Aktionsprodukten
finden Sie auf www.bessey.de

Hier finden Sie auch im Handler-
Login-Bereich die entsprechenden
Handler-Einkaufspreise. Selbstver-
standlich kénnen Sie diese auch

per E-Mail unter info@bessey.de
anfordern. Aktionsprospekte zum
Verteilen an lhre Kunden kénnen

Sie gerne bei uns bestellen.

Auf geht’s in den Jahresendspurt,
mit den Jubildumsangeboten
von BESSEY.

Y —

—

Hier geht's zum
Jubildumsgewinnspiel

Sl
i



Schneiden, Abisolieren und
mit KNIPEX-Werkzeugen

Crimper

Bei der Elektroinstallation ist das
Erstellen einer elektrischen Verbindung
ein Prozess von prazise aufeinander
abgestimmten Arbeitsschritten. An
Werkzeuge, die hier zum Einsatz
kommen, werden besondere Anforde-
rungen gestellt. KNIPEX ist mit den
Elektroinstallateuren im Gesprach, um
bei der Entwicklung von Kabelsche-
ren, Abisolierzangen und Crimpwerk-
zeugen den Bezug zur Praxis mit ein-
flieBen zu lassen. So entsteht ein bis
ins Detail durchdachtes Sortiment, das
die Bearbeitung von Kabeln leichter,
sicherer und effizienter macht.

Das zeigt sich schon beim
vergleichsweise einfachen
Kabelschneiden:

Der Schnitt der KNIPEX Kabelscheren
erfolgt glatt und sauber, ohne Quet-
schung der Kabel — die perfekte
Vorbereitung fUr das Abisolieren. FUr
Arbeiten unter beengten Verhaltnis-
sen, z.B. in Schaltschranken eignet
sich bestens die Version mit Doppel-
schneide. Mit ihr lassen sich Kabel
bis zu 20 mm Durchmesser durch
Vorschnitt (Isoliermaterial im vorderen
Schneidbereich) und Nachschnitt
(Leiter im hinteren Schneidbereich)
durchtrennen.

Mit dem Abisolieren wird die Kabel-
bearbeitung komplexer. Bei der
patentierten, automatischen Abisolier-
zange KNIPEX MultiStrip® 10

(12 42 195) stellen sich die Abisolier-
messer selbsttatig mit auf die Leiter-
querschnitte und die Isolationsdicke
ein. Hervorzuheben ist der auBerge-
wohnliche groBe Abisolierbereich von
0,03 -10,0 mm?2.

Elektro-Betriebe, die haufig Kabel mit
besonderen Isolierungen bearbeiten,

wie man sie zum Beispiel bei Photo-
voltaikanlagen findet, haben mit der
Prazisions-Abisolierzange (12 12 02)
von KNIPEX sehr gute Erfahrungen
gemacht. Sie wurde speziell fur
schwer zu entfernende, auch mehr-
lagige Isoliermaterialien wie Teflon®,
Silikon®, Radox®, Kapton® und
Gummi konstruiert. Die auswechsel-
baren Formmesser sind genau auf
den jeweiligen Leiterquerschnitt
abgestimmt. Die prézise Mechanik
sorgt fur ein perfektes Ergebnis.
Zwei Messerpaare schneiden die
Isolation auf dem gesamten Umfang
ein und werden dann auseinander
bewegt und die Isolation formschlts-
sig abgezogen.

A
-

FUr das Crimpen gelten Norm-Anfor-
derungen an Crimpprofil, Crimpdruck
und damit an die Crimpergebnisse.
KNIPEX hat darUber hinaus den An-
spruch, dem Anwender flir die unter-
schiedlichen Arbeitsstationen ein
praxisgerechtes, anwendungsfreund-
liches Werkzeug in die Hand zu geben.

Die Crimpzange KNIPEX PreciForce®
(97 52 36) ist ideal flr den taglichen
Einsatz, weil sie zuverlassig und pra-
zise arbeitet, dabei leicht, handlich,
robust und zudem kostengunstig ist.
Prazisionscrimpeinsatze und eine
(entriegelbare) Zwangssperre gewah-
ren die gleichbleibend hohe Crimp-
qualitét. KNIPEX bietet die PreciForce®

i '1'1-!5...‘.1_.[-.-" ."-. |
Lt

Die MultiStrip 10 jetzt
neu mit verbesserter
Messergeometrie —

robuster und langlebiger.

fUr sieben verschiedene Verbinder-
typen an.

Die Multicrimp ersetzt fiinf Zangen
Die MultiCrimp® ist dank Ihrer finf
austauschbaren Crimpeinsatze im
Wechselmagazin das multifunktionale
KNIPEX-Werkzeug fur die gangigsten
Crimpanwendungen. Das spart Platz,
Kosten und Gewicht. Ideal fur Elek-
troinstallateure, die viel unterwegs
sind. Die intelligente, selbsteinstel-
lende Aderendhulsenzange (97 53 04)
vercrimpt zuverlassig Aderendhilsen
(auch Twinaderendhulsen). Neuer-
dings ist die Vierkant-Pressung jetzt
auch bis zu 16 mm? moglich, bei

20 % weniger Kraftaufwand.

[ "? —

Die KNIPEX MultiCrimp® (97 33 02) crimpt jetzt auch fir
isolierte und unisolierte Aderendhtilsen 10/16/25 mm?.

Das Wechseln der Crimpkapazitét von 10 mm? auf
16 mm? erfolgt durch ein einfaches Umschalten.

Nachsetzschneiden mit der KNIPEX-Kabelschere.

Hier durfen Sie
draufschlagen!

Die neue Art, Werkzeug zu verpacken,
macht natdrlich auch vor Schrauben-
drehern keinen Halt. WERA verpackt
13 SchraubmeiBel nun im neuen

Big Pack 900. Inklusive 2 Aufoewah-
rungs-Racks, die flr Ordnung sorgen.

Hiermit hat der Anwender die
Chance, alle gangigen Schraubmei-
Bel — raumsparend und dennoch
auBerst ansprechend verstaut —

auf einen Schlag zu erwerben. Die
Verpackung eignet sich auch gut fur
den mobilen Einsatz.

Zur Erinnerung: Der SchraubmeiBel
ist der Schraubendreher mit integrier-
ter Schlagkappe und durchgehender
Klinge zum Schrauben, Meif3eln,
Stemmen und Ldsen festsitzender
Schrauben. Das Draufschlagen ist
also ausdrticklich erlaubt.

Entscheider
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PARAT begruft
neuen Vertriebsleiter

KNIPEX Sicherungs-
ringzangen-Sets in
neuer Verpackung

WERA Adventskalender —
schon im 5. Jahr in Folge

Die Erfolgsstory geht
weiter! Wer hitte im

Herr Florian Limmer folgt auf Dirk
Domkowski. Florian Limmer (27) hat
zum 01.08.2014 die Vertriebsleitung
fUr den Bereich Werkzeugkoffer,
Licht und IT der PARAT GmbH + Co.

KG Ubernommen. Jahr 2000 darauf ge- Do euian Ve
wettet,dass WERA ab verpackungen der

,lch sehe mich als Schnittstelle zum |§ 2010 jéhrlich groBe ’;{’:’;Z’Da E:; Serernge:

Kunden und freue mich darauf die Mengen an Advents- 00 19 56 und

00 19 57 fur eine
attraktiven Présentation
im Verkaufsraum.

kalendern verkauft?
Bestimmt nur wenige
Zocker.

Zusammenarbeit weiter auszubauen
und optimieren zu kbnnen. Es ist mir
eine Freude, unsere Kunden fur eine
Marke wie PARAT zu begeistern.

Mit Respekt hinsichtlich der Marke
PARAT und der Tradition des Unter-
nehmens stelle ich mich der neuen
Herausforderung. *

Aber es ist wahr und auch

2014 freuen sich Handel

und Anwender wieder

sehr auf die Adventszeit.

Aus den Backofen dringt der

Duft von frischem Gebéck, die Stiefel
fUr den Nikolausabend werden blank

Die hochwertigen Sicherungsring-
zangen-Sets von KNIPEX prasen-
tieren sich mit einer neuen, attrak-
tiven Verkaufsverpackung, die

durch die Euro-Lochung nun auch

N bei PARAT.

Herr Limmer freut
sich auf eine starke

geputzt und an der Wand hangt
der WERA Adventskalender.

Jeden Morgen &ffnen die WERA-

Werkzeugen entdecken. In diesem
Jahr befindet sich eine Werkzeug-
kombination hinter den TUrchen, die
dank ebenfalls enthaltenem Kraft-
form Handgriff und der Bit-Ratsche
Zyklop Mini zu 50 verschiedenen

Werkzeugen

fUhren. Als zusatzliches Geschenk
findet sich ein Satz hochwertiger
Arbeitshandschuhe hinter einem

Der Tipp von WERA:

Freude teilen und den WERA
Adventskalender an Freunde,
Geschéftspartner und Kunden
verschenken. Der Beschenkte
wird es danken!

in der Verkaufswand aufgehangt
werden kann. Hierauf sind sowohl
die einzelnen Zangen des Sets wie
auch die praktischen Rolltaschen

Marke und die Fans in freudiger Erwartung ein der Turchen. fur den Kunden sofort erkennbar.
Herausforderungen @ TUrchen, hinter dem sie eins von 24

Durch die anschaulichen Anwen-
dungsbilder und DetailvergréBe-
rungen der Produktbesonderheiten
kann der Kunde sich bereits mit
einem Blick auf die Verpackung ein-
gehend Uber die Sets informieren.
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Losen Sie das Sudoku unter Verwendung der Zahlen
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Fiir weitere Produktinformationen wenden Sie
sich bitte direkt an den jeweiligen Partner:

BESSEY Tool GmbH & Co. KG
+49 (0)7142-401-0 | www.bessey.de

KNIPEX-Werk C. Gustav Putsch KG
+49 (0)202-4794-0 | www.knipex.de

PARAT GmbH + Co. KG
+49 (0)8583-29-0 | www.parat.eu

STABILA Messgerate Gustav Ullrich GmbH
+49 (0)6346-309-0 | www.stabila.de

Wera Werk Hermann Werner GmbH & Co. KG
+49 (0)202-4045-311 | www.wera.de
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Unter allen Einsendern verlosen wir drei reich gefiillte Werkzeug-Pakete im
Verkaufswert von jeweils rund 1.300 Euro. Teilnahmeberechtigt sind alle

Qfaktor-Leser. Die Gewinner werden unter allen Einsendungen ausgelost.
Ausgeschlossen sind die Mitarbeiter der Unternehmen BESSEY, KNIPEX,
PARAT, STABILA und WERA. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen.
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